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Notre example M. Nicolas

M. Nicolas a l’idée d’ouvrir son propre kiosque au centre ville.

Mais comment créer sa propre entreprise?

Comment financier un tel projet?
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Au début: l‘information
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L‘ information

Suis-je un entrepreneur ?

 ma personnalité: 

patience, persévérance, activité, discipline

 mes compétences: 

expérience professionnelle, connaissances 

du métier beaucoup étendues

 sens de l‘organisation

 sens de la direction
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L‘ information

Quelles formes peuvent prendre les créations d‘entreprise?

 en tant qu‘une personne seule 

 en tant qu‘une équipe de plusieurs personnes

 activité indépendante en plus de sa profession

 franchising

 reprise d’une entreprise

 participation au capital

+
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L‘ information

Qu‘a fait M. Nicolas?

Création d‘une entreprise en tant qu‘une personne avec la participation financière de son 

père. 



Planning

En quoi consiste mon produit ?

Comment est organisé le marché ? 

Qui sont mes clients ?

Quelle est la concurrence ?

Où sera le site de mon entreprise ?

Comment calculer les prix ?

Quels moyens pour la distribution ?

Quelle forme juridique ?

Comment trouver du personnel ?

Quels moyens financiers ?

Après tout, c‘est le business plan qui compte !
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Planning

Qu‘a fait M. Nicolas ?

Il a pris son temps.

Pour créer son business plan, il faut beaucoup réflichir.
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Planning

Enfin, le jeu de chiffres !

 le besoin privé

 les fonds disponibles

 les chiffres d‘affaires et le produit

 les investissement et les besoins financiers

 le financement
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Planning: les chiffres

Besoins financiers

la réserve de liquidité

les coûts 

d‘investissement

les coûts de création  

d‘entreprise

l‘équipement de 

production
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Planning: les chiffres

Quelles formes de financement ?

 emprunt classique d‘une banque (à court terme, à long terme)

 subvention remboursable/non-remboursable pour investissements ou conseils

 equity/Mezzanine 

 crédit d‘encouragement d‘un taux d‘interêt peu élevé

 garantie bancaire
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Planning: les chiffres

Qu‘a fait M. Nicolas ? 

 demande de conseils aux consultants professionnels

 ensemble, ils cherchent le financement correspondant aux besoins de son entreprise

 soutien public pour les conseils
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Planning: les chiffres

Financement

 capital propre

 capital emprunté
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Planning: les chiffres

Qu‘a fait M. Nicolas? 

Il decide: 

fonds public pour soutenir l‘économie et un emprunt classique d‘une banque

 M. Nicolas a réussi à trouver un financement stable.

 Mais: Comment développer l‘entreprise de façon persistante ?
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Planning: la gestion d‘entreprise et la liquidité

 analyse des écarts (coûts prévus/coûts réelles)

 tableau de trésorerie et prévision mensuelle pour les 3 prochaines années
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Planning: la gestion de l‘entreprise et la liquidité

Liquidité

 l‘argent liquide:

 l‘argent déposé

 l‘argent retiré

 la différence
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Planning: la gestion de l‘entreprise et la liquidité

Rentabilité

 chiffres d‘affaires

 marge brute

 résultat 

d‘exploitation
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Planning: la gestion de l‘entreprise et la liquidité

Qu‘a fait M. Nicolas ? 

M. Nicolas a réussi à préparer son analyse des écarts avec les coûts prévus/coûts réelles

Tableau de trésorerie et prévision mensuelles pour les trois 3 prochaines années

Avec le business plan et les moyens financiers, M. Nicolas a fondé son entreprise – ce qui 

c’est passé il y a deux ans.
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Planning: la gestion de l‘entreprise et la liquidité

Que fait M. Nicolas aujourd‘hui ? 

Aucune idée. On ne l‘a plus jamais vu. Son entreprise est tellement stable qu‘il n‘a plus 

besoin de notre aide...
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Merci beaucoup de votre attention !

britta.seidl-bowe@eversjung.de

0049-40-36809-680

www.eversjung.de 
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