
FINANCEMENT DE L’INNOVATION 

EN TUNISIE



PME et Innovation

Lien très fort entre PME et Innovation

 Les innovations de rupture sont en général le fait des PME

 Le financement de l‘innovation dans les PME est au cœur des politiques
économiques

 La création et le développement d‘entreprises innovantes permet de renouveler
le tissu entrepreneurial et de bousculer les grandes entreprises vieillissantes



Dispositifs de Financement

 En terme d’outils de financement de la PME, la Tunisie se positionne parmi les pays du
sud de la méditerranée où les dispositifs de financement sont les plus nombreux et les
plus diversifiés

 Des outils de financement publics sont disponibles en amont au niveau des
laboratoires de recherche, ainsi que pour les entreprises ayant des programmes de R&D

 Des dispositifs de financement pour la création d’entreprise et son développement
existent

 Une quasi absence de fenêtres de financement pour le processus de validation
technique et économique des innovations

 Très peu de financement privé de l’innovation

 Absence de réseaux formels organisés de Business Angels



R&D

Décollage Maturité
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 Les Business Angels sont des personnes physiques : chefs d’entreprises ou managers
en activité ou non.

 Ils investissent collectivement sur leurs fonds propres par le biais d’une prise de 
participation minoritaire dans le capital de l’entreprise. 

 En plus de l’investissement, ils accompagnent les entrepreneurs dans la durée grâce à
leur expérience, compétence, réseau…

 Ils permettent la mutualisation du risque d’investissement avec d’autres investisseurs

 Ils donnent accès à une expertise pour faciliter la décision d’investissements

Les Business Angels : qui sont-ils ? 



Les fonds d’amorçage au cœur du

Financement de l’innovation

 En général leur intervention se situe après celle des BA

 Elle se fait en général une fois que le produit est prêt à être mis sur le marché

 Ces fonds amorcent donc l’exploitation de l’entreprise et l’accompagnent:

– dans les premières phases de son exploitation

– dans sa première organisation

– dans la mise au point de son produit une fois confronté au marché

– Dans l’établissement de sa stratégie

Les fonds d’amorçage renforcent la crédibilité du projet vis-à-vis des autres financiers

Permettent d’assurer une meilleure gouvernance de l’entreprise



En amont des BA:

Fonds de Maturation des Technologies

• Les  fonds de maturation  permettent le financement de la phase de validation 
technique et économique  des résultats de  recherches

• Ces fonds permettent de transformer des concepts mis au point par des 
laboratoires de recherches en projets viables qui pourront être portés par des 
entrepreneurs, étant précisé qu’une technologie validée et mature n’a qu’une 
chance sur 10 d’aboutir à une création d’entreprise

• Ces fonds pourraient être constitués par des capitaux publics et privés avec des 
avantages et des mécanismes de protection  particuliers pour ces derniers, vu le 
niveau de risque élevé liée à cette phase de financement

• Cet effet de levier des fonds publics pourrait également  être mis en place pour 
les fonds d’amorçage dont l’intervention se situe immédiatement après  la phase 
de maturation


